西安高新企业大学2015年培训计划
APEC创业讲堂（免费）
培训时间：2015年3月-12月每周五下午14:00-17：00   法定节假日期间暂停开课。

培训地点：锦业路69号瞪羚谷G座三层303阶梯教室或“创途在XIAN”二层会议室
本课程计划及培训地点以课程当周《开发区报道》及“西安创新网”预告为准。
	序号
	日期
	课程类别
	课程主题

	1
	3.6
	人力资源
	招聘渠道与甄选技术

	2
	3.13
	人力资源
	培训如何落地

	3
	3.20
	人力资源
	如何提升中小企业薪酬激励效能

	4
	3.27
	人力资源
	构建企业的绩效改善提升系统

	5 
	4.3 
	人力资源
	绩效目标设定与工作计划编制

	6
	4.10
	人力资源
	绩效跟踪与达成绩效能力提升

	7
	4.17
	人力资源
	绩效考核实施与考核结果应用

	8
	4.24
	人力资源
	心理学视角的人力资源管理

	9
	5.8
	综合管理
	绝对执行力

	10
	5.15
	综合管理
	基于客户导向的研发管理——客户与产品需求分析与需求管理

	11
	5.22
	综合管理
	高效会议管理（上）

	12
	5.29
	综合管理
	高效会议管理（下）

	13
	6.5
	综合管理
	职场干部亮点技能——计划管理（上）

	14
	6.12
	综合管理
	职场干部亮点技能——计划管理（下）

	15
	6.26
	综合管理
	高效产品研发管理

	16
	7.3
	综合管理
	企业知识产权战略及管理 

	17
	7.10
	质量管理
	六西格玛的质量梦 

	18
	7.17
	质量管理
	善用管理工具管质量

	19
	7.24
	质量管理
	质量提升从改进团队开始

	20
	7.31
	质量管理
	管理不让质量流泪

	21
	8.7
	质量管理
	管理企业新动力——研发与创新

	22
	8.14
	个人发展
	职业经理人8项修炼

	23
	8.21
	个人发展
	职场武林秘籍之PPT设计

	24
	8.28
	个人发展
	有效沟通——如何应对难以相处的人

	25
	9.4
	个人发展
	压力与情绪管理

	26
	9.11
	个人发展
	职业竞争力的塑造与提升

	27
	9.18
	个人发展
	沟通与影响力

	28
	10.16
	个人发展
	EXCEL应用HR实用技巧

	29 
	10.23
	个人发展
	公众演讲与表达技巧

	30
	10.30
	个人发展
	女性职业形象塑造

	31
	11.6
	企业信息化
	中小企业信息化规范企业内部管理

	32
	11.13
	企业信息化
	SaaS管理软件在中小企业信息化的应用

	33
	11.20
	销售管理
	客户关系管理与维护（CRM）—企业大客户管理体系构建

	34
	11.27
	销售管理
	工业品销售流程与实务

	35
	12.4
	销售管理
	顾问式销售技巧

	36
	12.11
	销售管理
	商务谈判致胜攻略

	37
	12.18
	销售管理
	高效客户沟通技巧

	38
	12.25
	销售管理
	销售目标制定与管控








